Как бороться с дебиторской задолженностью?

Дебиторская задолженность - свидетельствует о наличии долгов перед компанией. Это может быть отгруженная продукция, выполненные работы и услуги, полностью или частично не оплаченные потребителями. Фактически это часть имущества фирмы, временно находящаяся в распоряжении контрагентов.

Как возникает дебиторская задолженность?
Это обусловлено производственной необходимостью и особенностями конкурентной среды. Покупателю выгодно приобретать товар или услуги в рассрочку, а продавцу интересно расширять свою клиентскую базу посредством предложения лучших условий. В результате возникает ситуация, когда товары уже отгружены, а оплата за них еще не получена. Также дебиторскую задолженность увеличивают суммы авансовых платежей, перечисленных поставщикам в качестве предоплаты.

Задолженность делится на 2 большие группы: нормальную и просроченную.

К первой категории относят:
· Отгруженные товары или оказанные услуги;
· Денежные средства, выданные сотрудникам на хоз. расходы;
· Авансовые платежи поставщикам и подрядчикам.

Просроченная дебиторская задолженность включает в себя:
· Долги за выполненные работы и поставленные товары, не оплаченные в установленное договором время.
· Суммы на руках у сотрудников, срок предоставления авансового отчета по которым истек.

Возникает главный вопрос. Как же бороться с дебиторской задолженностью? И какие есть способы управления?

Ответы на эти и другие вопросы вы сможете получить, посетив бесплатный семинар «Правильный договор = Успешный бизнес. Последствия «кривого» договора»
Для регистрации в семинаре необходимо пройти по ссылке https://karamov.timepad.ru/event/913065/
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